
 ギフトショーなどに出掛けて行き、直接売り手の企業様と会って商
材やお取引先様を探しておりますがさらに間口を広げていきたかっ
た為、2020年にザ・ビジネスモールに登録しました。

 今回は、メッセージのやり取りの後、弊社までお越しいただき直接
お会いし、成約まで1週間程で非常にスムーズにお取引が完了しま
した。その後も毎月、継続的に仕入れさせていただいております。

 これまで15件の買い手としての成約件数が有ります。今後も積極
的に、ザ・ビジネスモールを継続的に利用させていただきます。全
国の様々な企業様と繋がれるので非常に効率的だと思います。

効率的に全国の様々な企業とつながることができる

 ザ・ビジネスモールは、売り手としても買い手としても日常的
に利用しており、とても魅力のあるサイトです。

 今回のセジオール様は、近距離ということもあり、直ぐに商談
のお時間をいただき→見積→ご注文→納品とスムーズにすすみ
ました。

 今後も、お互いのビジネスチャンスを広げるためにもたくさん
の企業様にザ・ビジネスモールを使ってほしいと思います。

買い手買い手 株式会社セジオール（尼崎商工会議所会員）

売り手 有限会社ブライトン（大阪商工会議所会員）

国内大手ECモールにて販売可能な商品を探しています

フレグランスや化粧品を中心に当社
バイヤースタッフが厳選した商品を
ECサイトにて販売しております。
https://www.seziall.co.jp/
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「買いたい案件」登録


