
 仕入先の探索時にいつもザ・ビジネスモールを利用しています。
 今回の案件では、当初近隣のエリアで企業様を探す予定でしたが、反応が
早く、かつ送料を加味してもメリットが出るようなご提案をいただいたゆ
もと商会様とお取引をすることとしました。

 ザ・ビジネスモールを通じて、通常は出会うことが難しい全国の企業様と
繋がる機会が得られるため、とても助かっております。

離れた地域でもスピーディーな商談が実現!

 昨年独立し、新たなお取引先を探していた時期にザ・ビジネスモールの存
在を知り、利用を始めました。日々、地域・業種共に幅広く案件を確認し
ています。

 Aitoss様の案件では、地域が離れていても商談が成立し、かつ互いに納得
のいく金額でお話がまとまりました。

 ザ・ビジネスモールは、商工会議所・商工会が運営していること、また会
員同士での商談となることから安心して使えるサービスと感じています。

買い手株式会社Aitoss（名古屋商工会議所会員）

売り手 ゆもと商会（小諸商工会議所会員）

グラインダー、ボール盤での保守部品の加工が出来る業者様を探しています

第一営業部 営業一課 課長
安井 純一様

電子部品の開発製造販売、
EOL対応、太陽光発電事業サポート等
https://www.aitoss.co.jp/

代表 湯本 博志様

溶接、特注金物製作、製缶、アイア
ン家具製作、店舗什器製作等
最新のロボットによる量産溶接に
スピーディーに対応
https://www.b-
mall.ne.jp/t/1112/122187/
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